\

En savoir +

§LIBELEC

e-mobility

\,ITIBELEC I LIBELEC est un service d’UTOKY I

SARL dont le siege social est 7A,
rue de Turi, L-3378 Livange RCS

I Luxembourg B165039. www.utoky.lu I

S

. SERVICE DE MOBILITE
WWW.|.| beleC.C0m adapté aux besoins des cadres

et dirigeants d’entreprises.

+33 9 74 74 88 01 // info@libelec.com
7A, rue de Turi L-3378 Livange Luxembourg




Dans le cadre
de vos activités,

trajets :

et aux places réservées.

Vous effectuez occasionnellement
de longs trajets :

La voiture thermique
répond aux besoins de
confort, d'autonomie, de
performances et de sécurité,
sans oublier l'agrément de
conduite qui reste un facteur
que chacun apprécie a sa
maniere.

Vous vous déplacez réguliérement
en agglomération sur de courts

La voiture électrique répond
parfaitement a ce besoin en
combinant économie, écologie
et facilité de stationnement
grace asonfaibleencombrement

Aucune voiture n‘apporte une réponse
satisfaisante a vos attentes antinomiques, et
I'achat de voitures fait supporter de lourdes

charges a votre entreprise

De ce constat est née I'offre LIBELEC.

LIBELEC répond parfaitement a vos besoins en
proposant une solution alternative a l'acquisition
de véhicules de sociétés.

LIBELEC met a votre disposition un véhicule
électrique a temps plein et un véhicule de tourisme
a temps partiel, aussi souvent que vous en avez
besoin.
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AVANTAGES

D'importantes économies : pas d'achat de
véhicules, plus de taxes d'immatriculation
- CO2 - supermalus, plus de taxes sur les
véhicules de société, etc.

Un accés privilégié aux véhicules de prestige
du club Utoky pour vos longs trajets.

Comment ¢a
marche ?

Vous souscrivez un contrat de mobilité
LIBELEC pour la durée de votre choix.

Vous achetez des obligations émises par
le partenaire financier LIMA CAPITAL
dont le rendement est garanti sur leur
durée d'émission.

Vous bénéficiez d'un droit préférentiel
pour ajouter un véhicule de votre choix
au parc d'Utoky.

LIBELEC vous livre votre véhicule
électrique et vous communique votre
acces au club Utoky.




